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Si eres coach y buscas aumentar tus ingresos de manera 
rápida y efectiva, este documento es para ti. Muchas 
veces, las oportunidades están justo frente a nosotros, 
pero no las identificamos. 

Aquí encontrarás 20 estrategias prácticas y probadas 
para generar ingresos con lo que ya tienes a tu alcance. 
Aprovecha tus recursos, contactos y conocimientos para 
obtener resultados inmediatos.

Lanza una oferta flash con 
descuento por tiempo limitado
Aprovecha tu base de clientes y ofrece un descuento 
exclusivo por 24-48 horas. Usa redes sociales y email 
marketing para anunciarlo.

Vende una sesión única de 
diagnóstico
Ofrece una sesión a precio reducido para evaluar la 
situación del cliente y presentarles una oferta más 
extensa.

Crea un paquete de sesiones 
con valor agregado
Agrupa varias sesiones con un incentivo adicional (una 
sesión extra, material exclusivo, acceso a una comunidad 
privada).

Contacta a antiguos clientes 
y ofrece una sesión de 
actualización
Muchos clientes pasados pueden necesitar apoyo 
nuevamente. Recuérdales cómo puedes seguir 
ayudándolos.
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Organiza un evento en vivo de 
pago
Lanza una masterclass sobre un tema específico y cobra 
por la entrada. Utiliza plataformas como Zoom o Google 
Meet.

Crea un plan de accountability 
personalizado
Ofrece seguimiento semanal o mensual con objetivos 
específicos para mantener a tus clientes en acción.

Realiza consultorías exprés de 
30 minutos
Ideal para prospectos que no quieren comprometerse aún 
con un programa largo pero necesitan orientación rápida.

Monetiza un grupo privado de 
apoyo
Crea una comunidad en Telegram, WhatsApp o Facebook 
con contenido exclusivo y sesiones en vivo.

Lanza un reto de 5 días con 
opción premium
Ofrece un desafío gratuito con una opción VIP de pago 
para obtener mentoría personalizada o recursos extra.

Ofrece auditorías de redes 
sociales o negocios
Ayuda a clientes a mejorar su presencia en línea o 
estrategias con una evaluación detallada.
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Implementa un programa de 
afiliados
Ofrece una comisión a clientes o colegas que 
recomienden tus servicios.

Vende un kit de herramientas 
digitales
Plantillas, guías de trabajo, checklists y otros materiales 
útiles pueden ser vendidos como recursos digitales.

Diseña tarjetas de regalo para 
sesiones de coaching
Ideal para fechas especiales, estas tarjetas pueden ser 
adquiridas por clientes que deseen regalarlas a otros.

Ofrece un curso grabado de bajo 
costo
Graba lecciones sobre un tema en el que seas experto y 
véndelo en plataformas como Udemy o Hotmart.

Genera ingresos con una 
membresía mensual
Ofrece acceso a entrenamientos exclusivos y sesiones 
grupales recurrentes con un pago mensual.
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Realiza sesiones de preguntas y 
respuestas pagadas
Anuncia una sesión en vivo donde responderás dudas 
específicas y cobra por el acceso.

Monetiza tu newsletter
Cobra una suscripción mensual a clientes que quieran 
contenido exclusivo en su correo.

Crea colaboraciones con otros 
coaches
Lanza un programa conjunto con otro experto y divide 
ingresos mientras amplías tu audiencia.

Diseña un plan de coaching 
intensivo de corta duración
Ofrece un acompañamiento de 7 o 14 días enfocado en 
lograr una meta específica rápidamente.

Ofrece una auditoría de 
contenido y posicionamiento
Evalúa la estrategia de comunicación de tu cliente y dales 
un plan de mejora detallado.

Las oportunidades para monetizar están al alcance de tu 
mano. No esperes más, elige una de estas estrategias y 
ponla en acción hoy mismo. Lo más importante es dar el 
primer paso y generar resultados rápidos en tu negocio 
de coaching.
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Potenciando tu esencia


